Von unserem Redaktionsmitglied
Julia Weller

BAD RAPPENAU Der Nikolaus hatte
dieses Jahr eine neue Markthalle im
Gepiick: Nach zwei Jahren Bauzeit
wurde am Mittwoch der umgestalte-
te Raiffeisenmarkt in Bad Rappenau
mit 5200 Quadratmetern Verkaufs-
fliche eréffnet. Weite, helle Ginge
und neue Parkplitze sind die auffal-
ligsten baulichen Verdnderungen.
Auflerdem wurde das Produktange-
bot erweitert: ,Wir haben unser Sor-
timent in die Breite und in die Tiefe
ausgebaut®, erklirt Prokurist Chris-
tian Lutz, der fiir alle Raiffeisen-
Mirkte im Kraichgau verantwort-
lich ist. Zum Beispiel gehdren nun

Vorhild fiir andere Standorte

Umgebauter Raiffeisenmarkt bietet grofieres Sortiment und neue Halle — Genossenschaft hat 2wolf Millionen Euro investiert

Haushaltsgerite wie Waschmaschi-
nen zum Angebot, In der neuen Ver-
kaufshalle ist eine Sanitir-Ausstel-
lung entstanden, in der sich die Kun-
den Waschbecken, Toiletten und Ar-
maturen ansehen konnen - zuvor
war das nur im Katalog méglich. ,In
den Bereichen, die wir angegangen
sind, gelten wir jetzt als Vollsorti-
menter,” erklart Lutz. :

Spagat Nach wie vor wichtig sind
auch die Erzeugnisse der Genossen-
schafter: Im neu konzipierten Regio-
nalmarkt werden zum Beispiel Saft,
Wein, Obst, Mehl und Kartoffeln
von den Landwirten aus der Region
angeboten. ,Den Spagat zwischen
einem klassischen Baumarkt und ei-

DieSa arausstellung gehar‘f zuden Neuigkeite'n im Raiffeisenmarkt — genauso wie

die liberarbeitete Beleuchtung und die breiteren Gange.
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nem Anbieter regionaler Spezialiti-
ten haben wir optisch und organisa-
torisch gut hinbekommen®, findet
Lutz. KRZ-Geschiftsfiihrer Jiirgen
Freudenberger siehtim erweiterten
Angebot aber auch eine Herausfor-
derung: ,Wir miissen dem Kunden
erst einmal vermitteln, was wir jetzt
alles haben. Eigentlich muss nie-
mand mehr zum Einkaufen nach
Heilbronn fahren“, sagt Freuden-
berger.

Risiko Fiir die Genossenschall sei
der Umbau des gesamten Areals mit
dem Netto-Markt, der Tankstelle,
dem Verkaufsgelinde im Freien und
den Parkplitzen eine riskante Inves-
tition gewesen. Zwill Millionen

Euro hat das Raiffeisen Zentrum in
die Mallnahmen gesteckt. ,Wih-
rend der Umbauphase haben wir
rund 15 Prozent weniger Umsatz ge-
macht, sagt Freudenberger. ,Wir
hoffen, das jetzt wieder rein zu be-
kommen." Sollte das neue Konzept
mit der breiteren Produktpalette je-
doch Anklang finden, konnte der
Markt als Vorbild fiir andere Stand-
orte wie in Eppingen dienen: ,Das
ist jetzt unser Mastermarkt®, erklért
Lutz, der bei Erfolg auch das Sorti-
ment der iibrigen Miirkte anpassen
mochte. Baulich kann an den ande-
ren Standorten aber zunéichst nichts
verindert werden: ,Wir machen
eine Investitionspause®, stellt Ge-
schiftsfithrer Freudenberger klar.



